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Funderar du pa att sélja foretaget eller har du redan bestamt dig? Soker du
ett nytt sammanhang dar ditt foretag kan na nya framgangar? Lat oss
vagleda dig. Svensk ForetagsFormedling ar en aktiv radgivare vid forsaljning
och kop av féretag. Vi har erfarenheterna och kompetenserna for att dka
vardet pa foretagsforsaljiningen hela vagen fran start till mal.

Vi har egen erfarenhet av att dga foretag. Det gor att vi forstar pa djupet,
bade rationellt och emotionellt, hur det ar att sélja sitt bolag.

Har har vi samlat 5 vardefulla rad for en lyckad foretagsaffar, som vi vill dela
med oss av. Kontakta oss gdrna sa gar vi igenom vad som passar just ditt
féretag.

Valkommen till Svensk FéretagsFérmedling!

BESTAM DIN TIDPUNKT
KARTLAGG MARKNADEN
FORBERED DIG OCH BOLAGET
TANK PA HELA PROCESSEN
TA INTE FORSTA BASTA BUD



BESTAM DIN
TIDPUNKT

Nar du beslutat dig for att salja din verksamhet ar tidpunkten av avgérande
betydelse for utgangen. Vart rad ar darfor att paborja dina forberedelser
tidigare an du inledningsvis har tankt dig. Utga aven ifran att en erfaren
kdpare varnar om foretagets kontinuitet for att sakerstalla sin investerings
langsiktighet. Detta innebar i praktiken att du som tidigare agare kvarstar i
bolaget en tid efter férsaljningen.

Identifiera dina orsaker och drivkrafter till férsaliningen. Ar bolaget begransat
i nuvarande struktur, vill du kapitalisera pa bolagets varde - delvis eller i sin
helhet, eller &r drivkrafterna en kombination av manga parametrar? Andra
aspekter kan vara att trygga de anstalldas fortsatta engagemang och roller
eller en mojlighet att komma in i ett nytt och mer utvecklande sammanhang.

Dina drivkrafter satter agendan for vilken typ av kdpare du ar intresserad av
att komma i kontakt med.
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Tank pa att

processen tar tid.

En overlatelse kan ta upp
till ett ar fran start till mal.




KARTLAGG
MARKNADEN

Marknaden och kdparnas forutsattningar har forstas ocksa betydelse. For-
varvsintresset i en viss bransch kan variera fran tid till annan, vilket maste
tas hansyn till.

Det ar inte optimalt att inleda en férsaljning i en bransch som fér tillfallet har
en svacka, da ar det battre att blicka framat da laget sannolikt kommer att
vara ett annat.

Ett annat perspektiv ar att man behdver kommunicera med marknaden vid
ratt tidpunkt pa aret. Tank pa att processen tar tid. En 6verlatelse kan ta upp
till ett ar fran start till mal.
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desto storre mojlighet att &% _§
lyckas med affaren. Var lika metodisk
nu nar du ska salja, som nar du byggde
upp verksamheten.




FORBERED DIG
OCH BOLAGET

Det finns manga moment och arbetsuppgifter som bor klaras av fore forsalj-
ningen, vi kallar dem ”vardeskapande férberedelser”.

Exempel pa sadana ar att renodla och fortydliga resultat- och balansrékning
eller att se till att klarg6ra dgarstrukturen. Det ar viktigt att bolaget inte ar helt
beroende av den nuvarande agaren utan att det har skapats en struktur i verk-
samheten med flera individer som kan axla strategiska och operativa fragor.

Det ar ocksa viktigt att Gverenskommelser och avtal med saval kunder som
leverantorer ar tydliga. Det ar vasentligt att se dver och sakerstalla arbets-
processer och strukturkapital. De vardeskapande forberedelserna paverkar
hela affaren och férutsattningarna kan se olika ut och vara mer eller mindre
komplicerade.

Ju battre férberedelser, desto stérre mojlighet att lyckas med affaren. Var lika
metodisk nu nar du ska salja, som nar du byggde upp verksamheten.
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Strukturerad affar fran START till MAL
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TANK PA HELA
PROCESSEN

En foretagsoverlatelse kan vara mer eller mindre komplicerad och det kravs
olika kompetenser vid olika tillfallen.

Svensk ForetagsFérmedling har en beprévad process och tar ett helhets-
ansvar for alla delar i en foretagsoverlatelse. Vi arbetar i lokala team och har
en utsedd projektledare som haller i affaren fran start till mal, garna i nara
dialog med parternas revisorer, banker och jurister. Vi har dven tillgang till egna
jurister som kan kopplas in och darmed bli en integrerad del av projektet. Till-
sammans sakerstaller vi trygghet och marknadsmassighet i avtalens alla delar.

Vart erbjudande ar att vagleda dig genom hela processen och underlatta
for dig att bibehalla fokus pa verksamheten. Kdéparna vi ar i kontakt med ar
vanligtvis bade erfarna och resursstarka och det ar darfor av yttersta vikt
att saljaren har en radgivare som pa alla plan kan tillvarata dina intressen.
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TA INTE FORSTA
BASTA BUD

Vart rad ar att analysera marknaden, dess attraktivitet och framfor allt hur
en eventuell kdparkrets skulle kunna se ut. Det hdander att bolag blir uppvaktade
direkt av kopare och valjer att ga vidare utan att ha analyserat erbjudandet
och jamfort det med andra mojliga budgivares. Med var process blir det
annorlunda.

Vi foreslar att du marknadsutsatter budet. Var erfarenhet sager att det forsta
budet inte alltid ar det basta du kan fa. Till var hjalp har vi statistik fran
1000-tals affarer samt ett valetablerat natverk med saval industriella som
finansiella kbpare som ar aktiva pa marknaden. Vi hjalper dig att granska
kdparna, planera for eventuella aterinvesteringar och pa olika satt fa hav-
stang i affaren genom fler och battre mojligheter.

Vi ser till att buden ar marknadsmassiga samt skapar basta méjliga forutsatt-
ningar och villkor for just din affar.
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Svensk ForetagsFormedling &r en aktiv radgivare vid forséljning och férvarv
av foretag. Vi har nationell styrka, arbetar i lokala team och har egen erfarenhet
av att dga foretag. Det innebér att vi forstar bade rationellt och pa djupet
hur det ar att salja sitt bolag.

Vara team har genomfort tusentals framgangsrika affarer dar vi varit rad-
givare till privatagda foéretag, boérsbolag och investerare. Vi ar rikstackande
och arbetar nara vara uppdragsgivare.

Vi har god kannedom om kd&pare i olika branscher och sédkerligen aven i din.
Vart arbete innebar att vi systematiskt bevakar bade industriella och finan-
siella aktiva képare och har aven en kontinuerlig dialog med dem. Sjalvklart
har vi fullstandig sekretess i alla uppdrag.

Kontakta oss for ett forutsattningslost och kostnadsfritt samtal. Du hittar
kontaktuppagifter till vara radgivare och lokalkontor pa www.sffab.se
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